
‭Zur Verstärkung unserer Verkaufsabteilung stellen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine/n‬

‭Technischer Kaufmann/-frau‬
‭100%‬

‭Ihre Aufgabe‬

‭Sie sind direkt der Geschäftsleitung unterstellt und Ihre Hauptaufgaben werden sein:‬
‭-‬ ‭Entwicklung und Konsolidierung unseres industriellen IS-Bereichs (Informationssysteme‬

‭wie z. B. MES)‬
‭-‬ ‭Sicherstellung der Neukundengewinnung‬
‭-‬ ‭Verfolgen Sie die Entwicklung der Marktbedürfnisse‬
‭-‬ ‭An der Entwicklung der Geschäftsstrategie mitwirken‬
‭-‬ ‭Marketingaktionen festlegen‬
‭-‬ ‭Verwaltung großer Geschäftsprojekte von der Akquise bis zur Fertigstellung von‬

‭Angeboten‬

‭Ihr Profil‬
‭-‬ ‭Nachgewiesene Fähigkeit, Deals abzuschließen‬
‭-‬ ‭Erfahrung im Verkauf von ERP/MES im industriellen Umfeld‬
‭-‬ ‭Sich beim Sammeln des Bedürfnisses wohlfühlen‬
‭-‬ ‭Fühlt sich in der technischen Argumentation wohl‬
‭-‬ ‭Fähigkeit, komplexe Angebote zusammenzustellen‬
‭-‬ ‭Eigeninitiative und Vorschlagsstärke‬
‭-‬ ‭Muttersprache Französisch oder Deutsch‬
‭-‬ ‭Ausgezeichnete Kenntnisse der anderen Sprache sind von Vorteil‬

‭Wir bieten Ihnen‬
‭-‬ ‭Ein sich schnell entwickelndes Unternehmen mit Spitzenprodukten‬
‭-‬ ‭Ein engagiertes multidisziplinäres Team, das sich an Zukunftstechnologien und‬

‭Umweltverantwortung orientiert‬
‭-‬ ‭Eine agile und empowernde Organisation‬
‭-‬ ‭Ein anregendes Umfeld, in dem Ihr Fachwissen geschätzt wird‬

‭Interessenten‬ ‭werden‬ ‭gebeten,‬ ‭ihr‬ ‭Angebot‬ ‭mit‬ ‭Lebenslauf,‬ ‭Kopien‬ ‭von‬ ‭Zeugnissen‬ ‭und‬
‭Referenzen‬ ‭per‬ ‭E-Mail‬ ‭an‬ ‭jobs@icube-sa.ch‬ ‭zu‬ ‭senden.‬ ‭Eine‬ ‭Liste‬ ‭der‬ ‭Projekte‬ ‭oder‬ ‭"side‬
‭projects", an denen Sie mitgewirkt haben, kann ebenfalls Ihrer Bewerbung beigefügt werden.‬
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